
МЫ — PITCH

А ЭТО — НАША 
ПРЕЗЕНТАЦИЯ ПРО 
ЦИФРОВЫЕ РЕШЕНИЯ, 
КОТОРЫЕ МЫ ДЕЛАЕМ  
ДЛЯ  КОМПАНИЙ ЛЮДЕЙ 



2014 г. 2018 г. 2020 г.

2022 г. 2023 г.

Начало 
Первые веб-проекты  
в составе digital-студии

Первый крупный веб-сервис 
Личный кабинет инвестора  
для  КИТ Финанс Брокер

Первый проект под брендом Pitch 
Появление концепции цифровой 
трансформации и сервисов для людей


Начало работы с федеральными проектами Начало работы с федеральными проектами
 Проект по цифровой трансформации 

Санкт-Петербургского городского 
онкологического диспансера

 Туристический портал Республики Коми

 Государственная информационная система 
автоматизации агропромышленного комплекса 
Республики Татарстан

 Проект по цифровой трансформации НМИЦ


Ежегодно мы растём вместе с нашими клиентами —  
и в цифрах, и в масштабе проектов, которые нам доверяют



Как дизайнер я мечтал делать мир 
удобнее, понятнее и проще.   

В цифровых продуктах я нашёл способ 
улучшать взаимодействие с миром 
сразу для сотен тысяч людей.


Александр Лебедев, CEO Pitch



МИССИЯ PITCH  
ОСТАВЛЯТЬ ЛЮДЯМ 
СОЗИДАТЕЛЬНУЮ РАБОТУ. 
ВСЁ ОСТАЛЬНОЕ МОЖНО 
АВТОМАТИЗИРОВАТЬ



часов работы людей мы планируем сэкономить за счёт 
внедрения наших цифровых продуктов в течение пяти лет


10.000.000



СЕЙЧАС БУДЕТ СЛАЙД О ТОМ, ЧТО УМЕЮТ 
ДЕЛАТЬ МНОГИЕ, НО МЫ ДЕЛАЕМ НЕМНОГО 
ЛУЧШЕ И ВСЕГДА ДО РЕЗУЛЬТАТА



ЧТО МЫ УМЕЕМ ДЕЛАТЬ

ХОРОШО И ЛУЧШЕ?

Выясняем, какие задачи стоят перед 
компаний и как они решаются сейчас. 
Предлагаем более эффективные 
инструменты.

Бизнес-аналитика Дизайн интерфейсов

Создаём и внедряем системы для 
аналитики, операционного управления 
бизнесом и ежедневной работы

Разработка и внедрение 
веб-сервисов

Строим цифровые экосистемы для 
решения важных задач клиента со всеми 
нужными инструментами внутри

Интегрированные решения: 
платформы, интранеты

Создаём удобные и интуитивно 
понятные интерфейсы, которые  
лучшают опыт взаимодействия между 
компаниями, государством и людьми.



Мы работаем в сегментах B2B и B2G. 
Но, на самом деле, создаём продукты 
для тех людей, которые будут ими 
пользоваться. Сотрудников компаний, 
клиентов, людей, взаимодействующих 
с государством. Наша цель — сделать 
их жизнь удобнее и проще.



Александр Лебедев, CEO Pitch



УДОБНЕЕ И ПРОЩЕ —

ЭТО КАК?

Городского клинического онкодиспансера  
в Санкт-Петербурге и сократили число негативных 
обращений после запуска цифрового портала

менеджеров по продажам крупного поставщика 
оборудования для профессиональных сантехников 
за счёт разработки нового личного кабинета

на работы для агропромышленного комплекса 
Министерства сельского хозяйства и 
продовольствия Республики Татарстан

для крупного оператора 
железнодорожных перевозок  
с обновлением данных в режиме онлайн

Снизили нагрузку 
на колл-центр

Автоматизировали  
систему подачи заявок

Сэкономили  
тысячи часов ручной работы

Сократили трудозатраты 

на сопровождение клиентов



НАШИ КЛЮЧЕВЫЕ 
КЛИЕНТСКИЕ ЦЕННОСТИ 

ЭТО ПРОДУКТОВЫЙ ПОДХОД, 
ПРОЗРАЧНОСТЬ РАБОТЫ  
И ФОКУС НА РЕЗУЛЬТАТЕ



ТРИ УРОВНЯ КОНТРОЛЯ 
КАЧЕСТВА PITCH

Если что-то идёт не так, мы узнаем об этом сразу  
и rescue team проекта включится в работу  
не спустя время        а в нужный момент.

Руководитель проекта, 
сопровождающий его 
каждый день, хранитель 
всех знаний о нём

Представитель интересов 
клиента на стороне Pitch. 
Знает все про потребности 
и задачи заказчика

Сбор обратной связи  
от клиента каждые две 
недели и после каждого 
этапа проекта

Project-менеджер
 Account-менеджер
 Директор по производству





СЕЙЧАС БУДЕТ ТОТ САМЫЙ СКУЧНЫЙ 

СЛАЙД ПРО РЕЙТИНГИ И КЛИЕНТОВ




Лучшие веб-разработчики РоссииАккредитованная IT‑компания



73% НАШИХ КЛИЕНТОВ 
ОСТАЮТСЯ С НАМИ ДОЛЬШЕ 
ОДНОГО ПРОЕКТА.  
РАССКАЖЕМ ПРО 

НЕКОТОРЫХ ИЗ НИХ



Цель

Снизить загрузку сотрудников 
ручной работой, увеличить 
вовлечённость клиентов и 
повысить их финансовую и 
логистическую дисциплину.

Результат

Клиенты Modum получили личный кабинет, где могут отслеживать 
нахождение тысяч вагонов, видеть прогноз их прибытия под 
погрузку и выгрузку, проводить финансовую аналитику, смотреть 
прогнозы по необходимым оплатам, подавать заявки на 
предоставление вагонов и запросы на расчёты ценовых условий.





Цель

Сделать единую точку доступа к информационно-
аналитическим системам, системам подачи и 
обработки заявок на выполнение работ, системам 
поддержки и информирования участников 
агропромышленного комплекса Республики Татарстан.

Результат

Новая система повысила эффективность 
взаимодействия между всеми участниками 
отрасли и заметно сократила время на сбор  
и обработку важных данных и документации.  
О количественных итогах расскажем позже.





Цель

Сформировать имидж Республики Коми как 
привлекательного туристического направления. 
Позволить гостям региона удобно и быстро искать и 
бронировать туры, находить туристические услуги, 
повышая эффективность регионального бизнеса.


Результа
 486% — так выросла посещаемость нового 

сайта в первые полгода после запуск
 45% составил, согласно исследованиям, 

рост интереса туристов к Республике среди 
аудитории 25—45 лет





Цель

Кратно увеличить количество активных трейдеров. 
Создать новое бизнес-направление для компании — 
трансформировать инструмент профессионального 
брокера в удобный продукт для всех.

Результа
 215% составил рост количества торговых 

операци
 В 12 раз сократили срок открытия счёта  

для клиента





Клиенты покупают у нас не макеты,  
не код и даже не веб-сервисы. К нам 
приходят за экспертизой, за умением 
увидеть проблему и найти ее решение.

Александр Лебедев, CEO Pitch



Никита Вишняков

Руководитель отдела продаж



hello@pitch-it.ru   +7 (931) 976-02-85   Telegram

ДАВАЙТЕ РАБОТАТЬ ВМЕСТЕ

http://t.me/nikita_vishnyakov

